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THE SPAIN - UNITED STATES CHAMBER OF COMMERCE 

MISION COMERCIAL CÁMARA DE COMERCIO DE ZARAGOZA
(Por favor rellenar a máquina o en mayúsculas, lo más detallado posible) 

1- DATOS DE LA EMPRESA: 

Razón Social: .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... 

Domicilio Social: .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... 

Ciudad/Población./ Código Postal: .................................................................................................................................... 

Teléfono: .........................................................  Fax: ................................................. 
Página Web: .............................................................................................................. 

Establecido en: .......................................................................................................... 

Sector de actividad (especificar lo más detallado posible): ...................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................................................................................................................................
Es fabricante y/o comercializadora: ......................................................................................................................................
Volumen de empleo: En 2009: .............................. En 2010: ............................
Facturación (Euros): ................................  % de exportación: ........................... 


Mercados principales de Exportación: ........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................ 

2- DATOS DEL/LOS PARTICIPANTE/S: 

a- Nombre: .......................................................................................................................   Cargo: 

      ....................................................................................................................... 


b- Nombre: .......................................................................................................................   Cargo: 

    ....................................................................................................................... 

Inglés hablado:

(  ) SI
(  ) NO

Inglés escrito:

(  ) SI
(  ) NO
¿Necesita intérprete?:
(  ) SI
(  ) NO 
¿Necesita chófer?:

(  ) SI
(  ) NO  (servicio altamente recomendado) 


(Caso afirmativo, el coste del intérprete/chófer correrá a cargo de la empresa). Más información en el Anexo I “Movilidad en Miami”.
3- DATOS DE LOS PRODUCTOS QUE DESEA EXPORTAR 

(Por favor, detalle cada producto en español e inglés con su partida arancelaria) 

	PRODUCTOS/PRODUCTS
	PARTIDA

ARANCELARIA

	Español
	English
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Gama del producto: (  ) ALTA
(  ) MEDIA
(  ) BAJA


4- SU INTERÉS EN LA MISIÓN SE CENTRA EN... (Marque "X" donde
proceda): 
♦ Conocimiento general del mercado (  )
♦ Exportación (  )

a través de: (  ) Importadores (  ) Distribuidores

(  ) Agentes (  ) Mayoristas (  ) Minoristas  ( ) Otros........................................ 
♦ Detalle si desea exportar:

(  ) Marca propia

(  ) Marca blanca

(  ) Ambas
♦ Importación (  )

♦ Asistencia técnica (  )

♦ Ceder licencia (  )

♦ Otros (detallar): .............................................................................................

♦ ¿Le interesa tener contactos para Hispanoamérica y/o El Caribe? (  ) SI
    (  ) NO 
5-PARA UNA MAYOR EFICACIA EN LA BÚSQUEDA DE CONTACTOS, POR FAVOR DETALLE: 

A- ¿Tiene representación/agentes/importadores/clientes/contactos en EE.UU.? En caso afirmativo detalle Estado, empresa, contacto, teléfono y direcciones: .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... ....................................................................................................................................
B- ¿Tiene capacidad de producción suficiente para abastecer a un cliente potencial? (  ) SI
(  ) NO 

C- ¿Quiénes son sus principales clientes? Describa brevemente el perfil del contacto perfecto que está buscando (actividad, tamaño, sector/productos.)  .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... ....................................................................................................................................
D- Asimismo, indique si existe alguna empresa con quien NO desee contactar. .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... ....................................................................................................................................
E- Además de los contactos que les prepare la organización de la misión, ¿Está interesado en visitar alguna/s empresas/organizaciones en Florida o tiene algunos contactos propios que desee que le incluyamos en la agenda?  Detalle empresas, dirección y persona de contacto cuando sea posible. .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... .................................................................................................................................... ................................ 

F- ¿Quiere algún día libre para organizar sus propios contactos?:

(  ) SI (especifique día/s).............................................................
(  ) NO 

G- ¿Tiene catálogos de sus productos en inglés?  (  ) SI
(  ) NO 

H- ¿Desea señalar, advertir o informar acerca de algún aspecto no detallado en los apartados anteriores? ....................................................................................................................................
....................................................................................................................................

....................................................................................................................................

....................................................................................................................................

....................................................................................................................................

 ANEXO I 
MOVILIDAD EN MIAMI 
El transporte público en la ciudad de Miami es muy deficiente, pudiéndose contar únicamente con taxis. 

OPCIONES 
TAXIS 
Trayecto del aeropuerto al centro: coste aproximado $35 

A menos de tener muy pocas entrevistas y que estas sean muy cercanas, no se recomienda el uso de servicio de taxi por su alto costo y dificultad en encontrar uno en zonas no céntricas. 

ALQUILER DE AUTOMOVIL 
Alquiler de automóvil sin chófer: coste aproximado de 70.00 a 100.00$ por día 

Esta es sin lugar a dudas la opción más económica, recomendada para personas que ya conozcan la ciudad y estén dispuestos a pagar estacionamiento a raíz de $2.00/20.00/ hora. 

AUTOMOVIL CON CHOFER La Cámara de Comercio Española en los EE.UU. recomienda esta opción sobre las anteriores dado que se ha comprobado que el aparente mayor costo se ve compensado por la facilidad de movimiento y el poder llegar descansado y a tiempo a las entrevistas. 

Coste de automóvil con chófer: 

♦
El coste del servicio es aproximadamente de $150.00/día, entendiéndose éste hasta 7 horas de duración y dentro de un radio de 30 millas de la ciudad de Miami. 

♦
A partir de las 7.00 horas, se facturará cada hora extra  

♦
Si además de chófer, se necesitase intérprete, el chofer actúa como tal y en este caso el coste ronda los $180.00/día (7 horas) y cada hora extra la facturan aparte. 

♦
En el caso de una entrevista en el día se facturará un mínimo aproximado de $60.00 en el caso de chofer y $75.00 aproximadamente en el caso de chofer/intérprete. 

♦
Todas estas tarifas son con carácter orientativo, ya que se trata de un servicio ajeno a esta Cámara que habrían de contratar con terceros. 
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